Textilseminare
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In einem zweitdgigen Seminar
vermittelt Qualitatsexperte Bernd
Wagner textiles Know-how.

Hans Schiissel, CEO Rohleder:
L,Wir bieten dem Handel
Maglichkeiten, die Kompetenz in
der Beratung und somit den
Verkaufserfolg zu verbessern.”

Hitex®-Academy
Termine 2016
13. —14. September 2016

11.—12. Oktober 2016
08. — 09. November 2016

Anmeldung unter:
bmeyer@rohleder.com
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Wodurch zeichnen sich
hochwertige Stoffe aus?

Rohleder Hitex®-Academy vermittelt Hintergrundwissen und weckt die Leidenschaft fiir Stoffe

Hochwertige, edle Stoffe sind mehr
denn je gefragt. Das neue Qualitatsbe-
wusstsein zieht sich von den Polster-
mobelherstellern Uber die Handels-
partner bis zum Endkunden durch.
Diese Thematik greift der MOBEL-
MARKT in einer gemeinsamen Initiative
mit der Hitex-Manufaktur Rohleder auf.
In der Rubrik , Textil Spezial“ wollen wir
in mehreren Steps textiles Grundlagen-
wissen vermitteln.

Um auch die Verkaufer fir wertige
Stoffe zu sensibilisieren, bietet die
Rohleder Hitex-Academy im oberfréan-
kischen Konradsreuth Textilseminare
fur den Handel, um Hintergrundwissen
weiterzugeben und die Leidenschaft
fur das Produkt zu wecken. Denn nur
so kann die wachsende Zahl an-
spruchsvoller Stoffkunden adaquat be-
dient werden.

»Gute Verkaufsgesprache kdnnen nur
mit Know-how seitens der Verkaufer
zustande kommen®, wei Schulungs-
leiter Bernd Wagner. Der Qualitats-
und Q2-Experte flhrte durch das Pro-
gramm der im Mai 2016 erstmals
veranstalteten Hitex-Academy.

In den kostenfreien Schulungen wer-
den textiles Fachwissen und somit
wichtige Verkaufsargumente vermittelt.
Besonders fasziniert sind die Teilneh-
mer von der Reinigungsvorfiihrung, bei
der samtliche Flecken wie Rotwein,
Edding und Jeansabfarbungen aus
den hellen Q2-Markenstoffen miihelos
entfernt werden. Dank der Hitex-Fa-
sern bendtigen die Bezugsstoffe der
Marke Q2 keine zusétzliche chemische
Ausriistung.

Das Feedback der Schulungsteilnehmer
Uberzeugt: ,Durch die Hitex-Academy
kann ich meine Verkaufsgespréche viel
hochwertiger gestalten. Ich habe viele
Uberzeugende Argumente fiir Q2-Stoffe
mitnehmen kdnnen.“ -, Jetzt weiB ich,
dass ich meinen Kunden sagen kann,
dass man sogar Jeansverfarbungen

Schulungsleiter Bernd Wagner bei der
Reinigungsvorfiinrung: Samtliche Flecken
lassen sich muhelos entfernen.
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aus den Q2-Stoffen entfernen kann.” —
slch konnte jede Menge Fachwissen
und Verkaufsargumente sammeln!“ —
,Der Einblick in die Vielfalt der Stoff-
herstellung war total beeindruckend.”

Wertigkeit geht nur mit Wissen

sMit den Textilschulungen wollen wir
die Wertigkeit wieder nach vorne brin-
gen“, so Geschéftsfiihrer Hans Schis-
sel. ,Wertigkeit geht nur mit Wissen.
Wissen geht nur mit Schulung. Wir bie-
ten dem Handel Mé&glichkeiten, die
Kompetenz in der Beratung und somit
den Verkaufserfolg zu verbessern.”

Q2-Stoffe gibt es in einer unbegrenz-
ten Vielfalt an Stilrichtungen, Farben
und Designs. ,Nachdem wir eingehen-
de statistische Auswertungen uber die
bestverkauflichen Farben im Nachver-
kauf analysiert haben, mdchten wir in
diesem Jahr wieder farblich etwas zu-
rickgenommener werden und setzen
auf bewdhrte Bestseller-Farben in Na-
turtdénen, die mit farbigen Akzenten
aufgefrischt werden®, erklart Schiissel.
Auch 2016 sind die neuen Stoffwelten
von Rohleder auffallig und richtungs-

weisend. Mit aktuellen Farben und viel-
faltigen Musterungen pragen die Roh-
leder Textil-Kollektionen die Einrich-
tungstrends der Saison.

Hinzu kommen fur den Handel wichtige
Verkaufsargumente wie das Gutesiegel
»Blauer Engel“, die Produktion ,made
in Germany“ und ein Rundum-Schutz
durch eine 5-Jahres-Garantie.
Interessierte Fachhandler kénnen bei
der Hitex-Academy nach freien Platzen
fur die nachsten Schulungen anfragen
und sich zum Q2-Experten zertifizieren
lassen. In einem zweitdgigen Seminar
erfahren sie Wissenswertes Uber die
verschiedenen Webtechniken, das Fi-
nishing fiir Mobelstoffe und die beson-
deren Features der Q2-Markenstoffe.
Michaela Hober




